Business Plan Agirculture

1/ Nom du Projet   :

2/ Fiche signalétique de l’entreprise et du porteur de projet

Type d’entreprise Agricole : 
Nom:  
Age:  
Commune:  
Métier:   
Formation :  
Expérience :  
Motivations : 


3/ Décrire le projet: 

Présentation du projet : 
Nature du terrain : 
Plan du projet : 
Les modalités de commercialisation des futurs produits : 
· Le marché pour vos produits  
· Les clients potentiels 
· La zone géographique ciblée 

4/ Le coût de l’investissement

	LES INVESTISSEMENTS

	
	Montant HT
	Taux de TVA
	Montant TTC

	Travaux d’aménagement foncier 

	Études techniques et juridiques    
	
	
	

	Aménagement foncier (défrichage, hydraulique…)    
	
	
	

	Travaux d’installation 

	Études          
	
	
	

	Travaux
	
	
	

	Rénovation
	
	
	

	Matériel d’agro-transformation :   

	Zone de découpe
	
	
	

	table de travail
	
	
	

	Matériel divers

	Pépinière  
	
	
	

	Serres, combrières    
	
	
	

	Hangar de stockage (chambre froide, hangar…)
	
	
	

	Zone de compostage    
	
	
	

	Sanitaires
	
	
	

	Clôture grillagée    
	
	
	

	Equipements agricoles (pelle, tracteur agricole, remorque basculante, benne portée, pulvérisateur, gyrobroyeur, rotavator, cultivator, broyeur à végétaux, récolteuse à patates, billonneuse, semoir, transpalette sur chargeur avant…)    
	
	
	

	Véhicule de livraison       
	
	
	

	Matériel d’irrigation
	
	
	

	Divers matériels (bétonnière, débroussailleuse, tronçonneuse, groupe électrogène portatif, cuve de lavage, balance mécanique, perceuse, meuleuse, poste à souder, pelles, râteaux, griffe, sarcleuse, ruches…)
	
	
	

	Conditionnement (bacs en plastique superposables, cagettes en bois léger
	
	
	

	Productions agricoles initiales à financer :

	Reproducteurs pour l’élevage// essaims…
	
	
	

	Plants d’arbres fruitiers (avec une carte CAPL vous pouvez bénéficier de prix adapté à la direction de l’agriculture)
	
	
	

	Semis//boutures…  
	
	
	

	Projet marketing et/ou qualité

	analyses de sol, panneaux signalétiques, coût pour obtenir la labélisation, expertise technico économique, campagne de promotion, packaging, norme ICPE…
	
	
	

	Démarrage

	Trésorerie
	
	
	

	Stock
	
	
	

	Total des investissements :
	
	
	



	TABLEAU DES AMORTISSEMENTS
	MTT HT
	Durée vie
	Am.Annuel

	Exemple : 
Tracteur
	 
	 
	5 000 000
	10
	500 000

	
	 
	
	
	

	
	 
	 
	
	
	

	
	 
	 
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 Total Dotations aux amortissements
	
	
	



5/ Le financement de l’investissement
[bookmark: _GoBack]
	SOURCE DE FINANCEMENT   

	Années 
	 
	 
	N0
	N1
	N2
	N3

	RESSOURCES
	Total
	

	Apport en Fonds Propres
	
%
	 
	          
	 
	 
	 

		Subvention DAG



	%
	 
	             
	 
	 
	 

	Défiscalisation                   
	%
	 
	 
	 
	 
	 

	Crédit Bancaire       
	%
	 
	 
	 
	 
	 

	SOFIDEP
	%
	 
	          
	 
	 
	 

	Report de ressources (N-1)
	 
	 
	 
	
	
	

	Report de crédit TVA d'investissement
	
	 
	
	
	
	

	Auto financement
	 
	 
	 
	
	
	

	TOTAL RESSOURCES
	100%
	
	
	
	
	




6/ Les produits (recettes de mon projet)

Année 1
	Produit 
	Unité
	Prix de vente/unité (ttc)
	Objectif de Production mensuelle 
	CA mensuel prévisionnel 

	 
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	
	
	

	Pondération CA suivant la saisonnalité

	

	 
	% activité
	CA  mensuel réajusté

	Janvier
	%
	

	Février
	%
	

	Mars
	%
	

	Avril
	%
	

	Mai
	%
	

	Juin
	%
	

	Juillet
	%
	

	Août
	%
	

	Septembre
	%
	

	Octobre
	%
	

	Novembre
	%
	

	Décembre
	%
	

	
	 CA annuel prévisionnel
	





Année 2

	Produit 
	Unité
	Prix de vente/unité (ttc)
	Objectif de Production mensuelle 
	CA mensuel prévisionnel 

	 
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	



	
	
	

	Pondération CA suivant la saisonnalité

	

	 
	% activité
	CA  mensuel réajusté

	Janvier
	%
	

	Février
	%
	

	Mars
	%
	

	Avril
	%
	

	Mai
	%
	

	Juin
	%
	

	Juillet
	%
	

	Août
	%
	

	Septembre
	%
	

	Octobre
	%
	

	Novembre
	%
	

	Décembre
	%
	

	
	 CA annuel prévisionnel
	



Année 3

	Produit 
	Unité
	Prix de vente/unité (ttc)
	Objectif de Production mensuelle 
	CA mensuel prévisionnel 

	 
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	

	Pondération CA suivant la saisonnalité

	

	 
	% activité
	CA  mensuel réajusté

	Janvier
	%
	

	Février
	%
	

	Mars
	%
	

	Avril
	%
	

	Mai
	%
	

	Juin
	%
	

	Juillet
	%
	

	Août
	%
	

	Septembre
	%
	

	Octobre
	%
	

	Novembre
	%
	

	Décembre
	%
	

	
	 CA annuel prévisionnel
	



	LES PRODUITS   

	Année 
	mensuel
	N1
	N2
	N3

	CA annuel prévisionnel
	 
	             
	 
	 
	 

	TOTAL PRODUITS
	
	
	
	
	




7/ Les charges (pour faire fonctionner mon projet)

	CHARGES

	Années 
	 
	N0
	N1
	N2
	N3

	Charges opérationnelles 

	Les engrais  
	 
	             
	 
	 
	 

	Les pesticides/ bio-pesticides/ pièges / biocides (contre rats, cafards…)
	 
	 
	 
	 
	 

	Les semences
	 
	 
	 
	 
	 

	Les aliments pour animaux 
	 
	          
	 
	 
	 

	Les fournitures d’atelier et de marchandise (et petit matériel) 
	 
	 
	
	
	

	Les autres fournitures consommables (sachets plastiques, facturiers,)
	 
	
	
	
	

	Charges de la structure

	Le carburant et huiles
	
	
	
	
	

	L’électricité
	
	
	
	
	

	Les charges locatives du foncier
	
	
	
	
	

	Les frais de poste et télécommunication 
	
	
	
	
	

	Les assurances (matériel, bâtiment, assurance vie…)
	
	
	
	
	

	Le coût de votre Carte CAPL
	
	
	
	
	

	Le coût de la garantie / certification d’une démarche qualité (type Bio)
	
	
	
	
	

	Les frais de comptabilité
	
	
	
	
	

	Le fret et/ou le transport 
	
	
	
	
	

	Les frais vétérinaire (si élevage)
	
	
	
	
	

	L’entretien et réparations du matériel
	
	
	
	
	

	Charges salariales

	La Cotisation CPS du porteur de projet (RNS)
	
	
	
	
	

	Les salaires 
	
	
	
	
	

	charge patronales
	
	
	
	
	

	Rémunération de l’exploitant
	
	
	
	
	

	Impôts et taxes

	CST
	
	
	
	
	

	TVA
	
	
	
	
	

	Charges financières

	Intérêts des emprunts
	
	
	
	
	

	Dotation aux amortissements

	Montant (cf. deuxième tableau point 4)
	
	
	
	
	

	TOTAL DES CHARGES
	
	
	
	
	



8/ Le résultat de mon projet

	RESULTAT

	Années 
	 
	N0
	N1
	N2
	N3

	TOTAL DES PRODUITS  
	 
	             
	 
	 
	 

	TOTAL DES CHARGES
	 
	 
	 
	 
	 

	RESULTAT (total produit – total charge)
	
	
	
	
	




